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Kiut a valsagbdl

Export recesszio idején

A magyar vallalatok 78%-a 2008 IV. negyedévében mar kozvetleniil érzékelte a valsag negativ hata-
sait, de 38%-uknak azéta sincsenek tervei a recesszio atvészelésére - deriilt ki a Magyar Logisztikai,
Beszerzési és Készletezési Tarsasag (nem reprezentativ) januari felmérésébol. A KSH hivatalos sta-
tisztikai igazoltak a negativ tendenciat: a tavaly oktoberi kivitel négy szazalékkal csokkent az el6z6
év oktoberéhez képest. A kiilkereskedelmi mérleg 10 milliard forint (77 millié euro) passzivumot
mutatott, ami az egyenleg 34 milliard forintos (180 millié eurds) romlasat jelenti 2007 oktoberéhez
viszonyitva. Kiilonosen lesujté ez az eredmény annak ismeretében, hogy a kormany 2004-2007 ko-
zott 2,8 milliard eurd fejlesztési exporttamogatast nyujtott 43, az autogyartas, a biotechnologia, az
elektronika, az informatika és a gyogyszergyartas teriiletén miikodo vallalatnak.

Bar a jelen helyzetben nehéz optimistanak lenni, a mindségi aru megfeleld szolgaltatasokkal kiegészitve
megtalalhatja a maga exportpiacat. A lassul6 gazdasag és a sziikiil6 belpiacok is kivitelre 6sztonoznek,
am az exportképesség valodi motorja mindig az innovacié. Azok a cégek, melyek folyamatosan dldoznak
K&EF-re és piackutatasra, a diverzifikdcio jegyében alapstratégiajuknak tekintik a kiilpiaci terjeszkedést.
Sikeres exportdr lehet az a vallalat, amely nemzetkézi beszéllitoként mar bizonyitott, és az is, amelyik
stabil belf6ldi piaccal rendelkezik. Konjunktura idején sem piacképes termékkel, vagy kozvetlentil fe-
nyeget6 likviditasi probléma megoldasat remélve viszont nem érdemes exporttevékenységbe kezdeni.
A hagyomanyos felfogds szerint a hazai valuta leértékelése, azaz a mostani gyenge forint szintén javitja
a hazai export6rok versenyképességét. Igaz, neves kdzgazdaszok nem jésolnak nagy jovot annak az ex-
portnak, ami csupan a pillanatnyilag kedvez6 arfolyamra épiil.

Az allami feladatok kozott el6térbe keriilt az exportdsztonzés, a biirokracia csokkentése, az adéadmi-
nisztracio és az engedélyezési procedurak egyszerusitése. A kormany a gazdasagi valsag hatasainak mér-
séklésére ezernégyszazmillidrd forintos gazdasagélénkitd csomagot hirdetett meg. Az Uj Magyarorszag
Mikrohitel Program (UMMP) 6tvenkilencmillidrdos keretet biztosit beruhdzasi- és kapcsol6do forgé-
eszkozhitelre. A Magyar Fejlesztési Bank szazhatvanmilliard forintos keretéb6l kkv-k vehetnek {61 beru-
hazasi és forgoeszkozhiteleket, melyekre a kormany részben garanciat vallal. A Garantiqa Hitelgarancia
Zrt. kerete kilencszazmilliard forint. A kkv-k finanszirozasaban részvevé Széchenyi Kartya program
kamattamogatasara az idén kétmilliard forint all rendelkezésre. A szektor veszteségeit ellenstlyozandd
az unios palyazati elvarasok is csokkennek. Az uniés JEREMIE (Joint European Resources for Micro to
MediumEnterprises) kkv program keretében tobb és jobb feltételii hitelt taldlhatnak a legkisebb, legra-
szorultabb vallalkozasok.

Amikor a gazdasiagban valsagjelenségek mutatkoznak, a vallalatok a marketing- és kutatasi biidzsék
keretét csokkentik el0szor, pedig ezzel hatraltatjak a piacszerzést. Kétségtelen, hogy a valsag idején még
atgondoltabb stratégiat és koltséghatékony eszkozoket érdemes hasznalni; s ha eddig nem tették, itt az
ideje a nemzetkozi kommunikacidban jartas szakembereket felkérni a feladatok megtervezéséhez és ki-
vitelezéséhez. Ok segitenek a piacot jobban megcélozni, a fékuszcsoportot lesziikiteni, minéségi kontak-
tokat felépiteni és az online eszkozoket (pl. hirlevelezés) optimalisan kihasznalni. Pazarlo ATL eszkozok
helyett valoszintileg gerillamddszereket javasolnak majd. Olyan nem hagyomanyos, tébbnyire alacsony
koltségvetésti marketing stratégiat, mely ujszert, szokatlan, provokativ mddszereket hasznal az iizene-
tek célba juttatdsara. Ismertebb fajtai pl. a ,szobeszéd” (buzz marketing), a virusmarketing és az al-fo-
gyasztoi csoportok létrehozasa (astroturfing). A koltségvetés valtozd lehet, nincs altalanos szabaly, csak
annyi, hogy az egyszeri ad-hoc akciok helyett a tartos kiilfoldi jelenlétre kell torekedni.
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Jollehet a szokasos tizleti kockazatokon tul a globalis valsag Gjabb problémakat is el6idézhet — pl. fizetés-
képtelenné valhat a kiilfoldi partner és erételjesebb az arfolyamkockazat —, szakért6 pénziigyi tanacsado
bevonasaval a kockazatok kezelhetéek. Az Uj piacok megszerzésével pedig minimalisra csokkenthetdk a
recesszio karos hatasai.

Petrik Rita
© Business Provider Group

A cikk a forras megjelolésével, szerkesztés nélkiil szabadon kozolhetd. Kérjiik feltiintetni a szerz6 nevét,
a Business Provider Group elnevezést és a honlap cimét (www.bpgroup.hu).

Amennyiben tovabbi kérdése van, kérjiik, vegye fel veliink a kapcsolatot!
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